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� Empresa con mas de 33 años de experiencia en el sector
asegurador con especialidad en Descuento por Nómina.

� Contamos con mas de 250 agentes profesionales en
seguros autorizados por la Comisión Nacional de Seguros

GRUPO YANNINIGRUPO YANNINI

seguros autorizados por la Comisión Nacional de Seguros
y Fianzas.

� Contamos con 1 oficina matriz en la ciudad de México y 
sucursales que operan en forma independiente, contando 
con una red de información en línea  para ser 
Interdependientes en  operación.

� Socio de Negocio de la empresa número uno en ventas de 
Seguros de Vida en México



• Líder en la venta de seguros de vida en México

••
• Más de 70 años de experiencia en el mercado mexicano y

más de 130 en el mercado internacional

• Ofrece atractivos planes de seguro de protección e
inversión, salud, etc.

• La empresa líder en la especialidad de Descuento Por
Nomina (DxN).
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¿COMO FUNCIONA EL ¿COMO FUNCIONA EL DxNDxN??

Descuento por nómina

En automático se aplica el descuento sobre la nomina en cualquier 
forma de pago (Quincenal, Decenal o Semanal )

Es Flexible porque no es rígido como son los sistemas bancarios Es Flexible porque no es rígido como son los sistemas bancarios 
(tarjetas de crédito, cuenta bancaria, etc.) para la aplicación de 

descuento

La actualización se realiza desde las areas de recursos humanos en 
conjunto con Grupo Yannini

Permite el cambio de plan de DxN a Pago directo en caso de 
separación.



Beneficios del Descuento por Nómina

•Manejo de grandes colectividades bajo este sistema, por
ejemplo Gobiernos Federales, Estatales y Municipales,
Sindicatos, Uniones, Cooperativas, Empresas Privadas. Etc.

•Facilidad administrativa para el intercambio de información
para la operación del sistema.
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para la operación del sistema.

•Aplicación automática de primas al trabajador sobre su
pago de nómina en aportaciones pequeñas.

•Tecnología de punta para la administración del sistema

•Permite mantener una conservación de las pólizas con
estándares superiores a cualquier otra forma de pago.



PROCESO DEL DESCUENTO EN NOMINA

� ASEGURADORA

• Productos

• Normas de Operación

• Servicio para Emisión, Mantenimiento de la Póliza, Siniestros.

• Sistemas
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• Sistemas

• Publicidad 

� GRUPO YANNINI

• Reclutamiento y Selección de Agentes

• Capacitación y Desarrollo

• Comisiones e Incentivos

• Estrategias Comerciales  

• Desarrollo de sistemas en apoyo a la Comercializaci ón y 
Operación



•Análisis de venta
oSeguimiento de venta y cumplimiento de metas
oConservación
oCrecimiento

•Análisis de mercado.
o Prospección 
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DIRECCION DE SISTEMASDIRECCION DE SISTEMAS

GRUPO YANNINIGRUPO YANNINI

o Prospección 
o Penetración 
o Estatus carteras 
o Mercado potencial

•Sistemas de compensaciones y pago de comisiones

oAnálisis de aplicaciones de descuento por nomina 

oSeguimiento de pagos de pólizas y distribución por 
apoderado



CONTRATACION DEL CONTRATACION DEL 
DESCUENTO POR NOMINADESCUENTO POR NOMINA
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DESCUENTO POR NOMINADESCUENTO POR NOMINA



• Suscribir un convenio

• Abrir una clave de descuento especifica.
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INSTRUMENTACION DEL INSTRUMENTACION DEL 

DxNDxN??

• Intercambio de información de aplicaciones de
descuentos, movimientos y modificaciones.



Suscribir Normas de operación donde se considere lo 
siguiente:

•Colectividad.

•Conceptos o claves de descuento. (existencia de la
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REQUERIMIENTOS PARA SU REQUERIMIENTOS PARA SU 

INSTRUMENTACIONINSTRUMENTACION

•Conceptos o claves de descuento. (existencia de la
aplicación de conceptos de DxN)

•Responsables del intercambio.

•Medios que se utilizarán (Diskette, CD- ROM).

•Medio de información para los procesos de
intercambio (Mail, email, Valijas, etc)



• Apoyo de la Empresa al Programa:

� Facilitar acceso a las ubicaciones.
� Asesoría a través de la fuerza de ventas

especializada de escritorio en escritorio en adición a
los módulos.
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ESTRATEGIAS PARA LA ESTRATEGIAS PARA LA 

PROMOCIONPROMOCION

los módulos.

• Promoción interna del plan:

– Colocar Posters en lugares específicos
– Entrega de volantes a través de los talones de

pago
– Distribución de folletos explicativos



• Ser personal activo e inscrito dentro de la nomina de
pago

• Que se encuentre dentro de los límites de edad del seguro.

• Cada solicitante deberá requisitar y firmar la solicitud de su

Historia de Grupo Yannini
REQUERIMIENTOS PARA LA REQUERIMIENTOS PARA LA 

CONTRATACIONCONTRATACION

• Cada solicitante deberá requisitar y firmar la solicitud de su
seguro individual, y el consentimiento de descuento, que le
será presentado por un apoderado de seguros

• Cubrir los requisitos de selección según la suma asegurada
deseada

• En algunos convenios se puede ampliar la protección a los
familiares del asegurado titular



• Venta personalizada a los empleados

• Llenado de solicitud

• Constancia de Protección por Fallecimiento dentro de 
los 90 días de su contratación.
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los 90 días de su contratación.

• Entrega de pólizas

• Brindar servicio a los asegurados posterior a su compra: 
ejemplo, Cambio de suma asegurada, estados de 
cuenta, retiro de dividendos, etc.



CLAVE SERVICIO

2103 CAMBIO DE DOMICILIO

2107 EMISION ESTADO DE CUENTA

2108 CANCELACION DE POLIZA
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PRINCIPALES SERVICIOSPRINCIPALES SERVICIOS

2108 CANCELACION DE POLIZA

2109 DUPLICADO DE POLIZA

2208 CAMBIO DE SUMA ASEGURADA

2210 CAMBIO DE FORMA DE PAGO

2216 RETIRO PARCIAL DE DIVIDENDOS

2220 REEXPEDICION DE PAGO

2223 CAMBIO DE LA CLAVE DE COBRANZA



• Un atractivo plan de Protección e Inversión

• Tecnología de punta para el proceso
administrativo del DxN.
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• El mejor y más capacitado equipo humano
para apoyar el sistema.

• Excelente servicio a asegurados y
beneficiarios.

• Confianza y Reconocimiento



GRACIASGRACIAS


